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COMO ELEGIR EL LUGAR PARA SU NEGOCIO

Beneficios que conlleva lograr la ubicación correcta de su negocio:

Más cercanía con el mercado que le interesa. (Puede usted tener un local muy funcional, limpio y vanguardista, pero si está lejos de sus clientes, no le será muy rentable).

Mejores ventas. (Mientras mejor exhibido esté, mejores ventas podrá lograr).

Evitar el cambio constante de lugar del negocio. (Cada año que pase en un lugar, será como una inversión, los clientes lo conocerán y lo recomendarán).

Mayor probabilidad de éxito.

Un punto muy importante: el lugar puede ser el mismo, pero su negocio tiene que cambiar, modernizarse, ir en la ola del cambio. Si usted no cambia sus clientes lo cambiaran a usted.

Para lograrlos, deberá tener en cuenta los siguientes factores:

¿Qué tantas industrias hay cerca?

¿Cuál es la población?

¿Quiénes son sus competidores cercanos?

¿Existen empresas que hagan lo mismo que usted que sean superiores?¿Inferiores?

¿Hay transporte público?¿Es confiable?

¿Hay estacionamiento?

¿Es fácil acceder al lugar?¿Hay tráfico?

¿Hay mayor tráfico de personas es por el lado asoleado de la calle?

¿La gente compra más en la acera por la que regresa a casa?

¿Está en medio del mercado de clientes que busca?

¿Algún beneficio de impuestos?

¿Podrá permanecer ahí por varios años?

¿Existe protección policíaca y de bomberos?

¿Podré encontrar empleados para trabajar conmigo?

Para los anteriores factores, podrá asignarles un peso específico, un número del uno al diez. Por ejemplo, si para sus clientes es muy importante el estacionamiento, este factor tendrá un peso de diez. De esos diez puntos usted podrá otorgar cinco, seis o los diez, dependiendo de la facilidad que haya para estacionarse. Al terminar sumará todos los puntos asignados al lugar, comparara estos puntos contra el máximo de puntos a lograr. Si tiene varias opciones podrá compararlos.

Es importante diferenciar entre ubicación y local. Ubicación es la zona en la cual establecemos nuestro negocio y local es la oficina o escaparate que rentamos específicamente, pero piense que una buena ubicación puede ser minimizada por un mal local.
Antes de alquilar un local, pregunte a los vecinos si la zona es segura, si los moradores son buenos, y todo lo referente a seguridad. Si es segura, entonces pregunte qué tanto compran, qué compran y cada cuánto. Con esto se podrá dar cuenta si conviene o no estar pagando un local por ahí. ¿Hay competidores cerca?¿Cuántos?¿Qué tan buenos son?

Puede estudiar a su competencia observando que tanto venden, que tanto tráfico hay en sus locales y notando que tanto compró la gente que entró a ellos.
(Autor Ricardo Bolaños,”administración por Refranes, Panorama Editorial, Enero 200)
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